项目推介材料

一、项目概述

1.项目背景：在建设全国统一大市场的历史背景下，各地均在建设大宗商品现货交易中心，并计划打造成为区域“国际大宗商品定价中心”，争取掌握更多大宗商品的市场话语权和定价权。郑州航空港区作为全国重要的综合交通枢纽，拥有得天独厚的交通优势，叠加多重国家战略和关键资源，为孵化大宗商品交易中心提供了土壤；全面推进“现代化、国际化、世界级物流枢纽”建设，打造引领中部、服务全国、联通世界的枢纽经济高地，为大宗商品交易中心建设提供了优质的发展环境。在次基础上，航空港区党工委会、科创集团等多方发挥各自优势，共同推动大宗商品交易中心项目实施。

2.核心特点：项目拟打造具有国际影响力的河南优势商品全球供应链配置中心。围绕“一中心，三体系”，即郑州国际大宗商品现货交易中心、物流基础设施体系、供应链金融支撑体系、现代科技服务体系，结合河南省资源禀赋、产业基础和行业资源，逐步引入化肥等农资及农业产品，煤炭、铜、铝等矿产品和纯碱、玻璃等工业品，并不断拓展新品类，与行业深度互动，打造以交易中心为龙头的大宗商品现货市场大流通走廊。

3.目标市场：依托国际陆港打造河南区域性物流中心，通过公路、铁路、航空、港口连接国内各大经济带，建立国内物流大通道，服务全国大市场；依托物流枢纽，对接“一带一路”及沿海港口，开通中欧班列、中亚班列、海铁联运班列，建立国际物流大通道。

二、市场机会

1.市场需求：化肥是粮食的“粮食”，化肥生产、流通、储备是确保春耕的必要条件，是粮食稳产增产的重要保障。河南是农业及粮食大省，河南省尿素年产能724万吨，约占全国总产能的十分之一，为推动农资流通加快备肥进度，及时有序投放市场，确保终端销售网点货源充足、化肥供应不断档、不脱销、不误农时提供了重要支撑。

2.增长潜力：本项目的建设有利于加强化肥等农资的宏观调控和市场稳定，确保农业生产所需农资的稳定供应。通过构建高效、便捷的物流仓储体系，将实现农资的快速周转和高效配送，降低运输成本，提高农资的利用效率，并将带动相关产业的发展，推动区域经济的增长，建成后可为化肥等农资提供进出口、集港、多式联运、期货交割、现货贸易、生产加工、国家储备、供应链金融服务的全链条服务平台，提升区域的农资综合保障能力。

3.竞争优势：河南省作为粮食大省，化肥需求较大，同时河南省作为全国主要的化肥主产区，化肥储备充足。据统计，河南省的化肥产量占全国总产量的20%，同时拥有很高的技术水平，拥有多个大型的化肥生产企业，其生产主要集中在南阳盆地和豫西山区，这两个地区拥有丰富的煤炭和石灰石资源，为化肥生产提供了重要的原材料。同时，河南省的化肥生产在全国范围内具有重要的地位，在河南省内生产和销售已经成为重要的支柱产业之一。本项目的运营主体为万庄集团团队，具有丰富的运营管理经验，万庄集团是郑州商品交易所“硅铁、锰硅、尿素、纯碱”指定期货交割库，是全国最大的化肥流通服务平台、国家化肥商业储备承储企业、全国唯一可为化肥提供全链条服务的物流园。

三、实施计划

1.开发阶段：2024年6月3日，项目一期可行性研究报告已通过审查并取得批复。2024年6月20日，完成项目一期EPC工程总承包及工程监理招标。2024年7月3日，项目一期方案设计通过2024年度规委会第十次主任会审查。2024年8月27日，项目一期控规已通过2024年第23次规委会专题会。项目拟进入开工实施阶段。
2.支持系统：项目设计、施工条件成熟，资金筹措到位，诚邀合作伙伴共商，打造具有国际影响力的河南优势商品全球供应链配置中心。
四、财务预测

1.初期投资：项目一期总投资估算为477976.15万元，其中工程建设费用为328611.07万元，工程建设其他费用为117679.93万元，基本预备费为17465.15万元，建设期利息为14220.00万元。
2.收益模型：项目营业收入主要包括园区仓储物流服务收入、房屋租赁相关收入等。按照25年的计算期，项目总收入为5,698,175.26万元（不含税），税金及附加21,176.87万元，项目总成本为5,111,094.79万元（不含税），利润总额565,903.60万元，所得税149,696.87万元，净利润416,206.73万元，项目盈利状况良好；利息备付率平均值为638%＞200%，偿债备付率平均值为117%＞100%，故本项目具备较好的偿债能力；全投资税后财务内部收益率5.20%，大于基准收益率5%，财务净现值大于零，动态投资回收期为24.46年，小于计算期25年，故项目财务上是可行的。

3.资金需求：项目总投资估算为477976.15万元，资金来源为特别国债资金、企业自筹资金和银行贷款，其中特别国债资金为42000万元，占比8.79%；企业自筹资金117976.15万元，占比24.68%；银行贷款318000万元，占比66.53%。
五、合作机会

诚邀各类大宗商品贸易商、经销商、期货公司、上下游工厂及供应链管理公司、物流平台等共商合作。
